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 שהוא חלק כל – אחר או מכני או אופטי, אלקטרוני אמצעי בכל או דרך בכל לקלוט או לשדר, מידע במאגרי לאחסן, לתרגם, להקליט, לצלם, להעתיק, לשכפל אין
 מהווה אינו זה במסמך האמור .מהמחבר בכתב מפורשת ברשות אלא בהחלט אסור זה במדריך הכלול בחומר שהוא סוג מכל מסחרי שימוש. זה במדריך המופיע

 .בלבד הקורא באחריות הנם יישום או/ו שימוש כל. מקרה כל לנסיבות פרטני באופן יועץ עם להיוועצות תחליף מהווה ואינו עסקי יעוץ או/ו משפטית עצה
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 מבוא

 וחן של שותפויות כ

נוצרות ומנוהלות בעולם המהיר של עסקים קטנים ובינוניים, האמרה "שני ראשים טובים מאחד" מעולם לא הייתה מדויקת יותר. שותפויות עסקיות, כאשר הן  
 כראוי, יכולות להיות כוח משנה חיים עבור העסק שלך.

 

 

 

 מדריך זה, נועד להדריך אותך דרך הדקויות של בנייה, ניהול וצמיחה של שותפויות עסקיות מוצלחות שיעזרו לעסק שלך לצמוח.

כמצפן  בליבה של כל שותפות מוצלחת נמצאים שלושה עמודי יסוד: תקשורת פתוחה, תיאום מטרות ובקרה קבועה אחר התקדמות. אלמנטים אלו ישמשו אתכם 
 מנחה לכל מיזם משותף, ומבטיחים כי שני השותפים חולקים חזון משותף ומחויבים להצלחת שיתוף הפעולה. 

אסטרטגיות פרקטיות, עצות מעשיות ודוגמאות מהעולם האמיתי שיעזרו לך לנווט אתן במדריך זה נחקור לעומק כל אחד מעמודי התווך הללו. אבל יותר מזה, 
, מדריך זה שואף להיות משאב שיסייע כםלחדד את השותפויות הקיימות של יםאו מחפש יםרק מתחיל םבעולם המורכב של שיתופי פעולה עסקיים. בין אם את

 לך ולעסק שלך.

 בואו נצא למסע הזה יחד. מדריך זה ישמש לכם כמפה לשיתופי פעולה עסקיים מוצלחים ומספקים. 

 

 

 

 

 2-הרבה יותר מ יםשוו  1+1בשיתוף פעולה נכון, 
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 : זיהוי שותפים פוטנציאליים1פרק 

 

 התאמה נכונה 

ותים; הצעד הראשון ביצירת שותפות עסקית מוצלחת הוא זיהוי השותף הנכון. לא מדובר רק במציאת עסק שמשלים את העסק שלכם מבחינת מוצרים או שיר
 מדובר במציאת שותף שהיעדים העסקיים, הערכים והתרבות שלו מתאימים לשלך.

 

 קריטריונים מרכזיים לשותפויות אידיאליות

 

יציבות פיננסית
זה . שהשותף הפוטנציאלי יציב כלכליתוודאו

ממזער את הסיכון לשיבושים עקב בעיות  
פיננסיות

התאמה תרבותית
ודאו שהשותף הפוטנציאלי חולק ערכים ומוסר  

זה חיוני לתפעול יומיומי  . עבודה דומים לשלכם
חלק ולהרמוניה ארוכת טווח

מיומנויות ושירותים משלימים
חפשו שותפים שהכישורים והשירותים שלהם 

זה יוביל  . משלימים ולא מתחרים בשלכם
להצעת ערך חזקה יותר לקהל הלקוחות שלכם

משותפיםמטרות ויעדים
חפשו עסקים שחולקים יעדים ארוכי טווח  

יישור קו זה מבטיח ששני . הדומים דומים לשלכם
הצדדים פועלים בכיוון דומה ויוכלו להגיע יחד 

למטרה משותפת
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 שותפים מציאת  
 ישנן מספר דרכים למציאת שותפים פוטנציאליים. נסכם אותן בטבלה הבאה: 

 חסרונות יתרונות  למציאת שותף   דרך
השתתפות באירועים   - נטוורקינג מסורתי

 ספציפיים בתעשייה שלכם, כנסים וסמינרים 
בונה קשרים אישיים עמוקים, מאפשר הערכה  

 יותר  ישירה, ולעיתים מוביל לאמון מיידי 
 דורש זמן רב וסבלנות ומוגבל מבחינה גיאוגרפית 

רשתות וקבוצות עסקיות   - רשתות עסקיות
מקצועיות יכולה להיות דרך פורה לפגוש 

 שותפים פוטנציאליים 

גישה לקבוצה ממוקדת של שותפים פוטנציאליים  
שכבר מעוניינים בשיתופי פעולה ועזרה הדדית,  

לאינטראקציות מתמשכות ויצירת קשרים הזדמנות 
 עמוקים 

דורשים דמי חבר והתחייבות ארוכת טווח, איכות  
הרשתות משתנה, ישנן התחייבויות רבות לקבוצה,  

 דורש הרבה זמן והשקעה 

בפורומים מקוונים   - פורומים ורשתות מקוונות
תובנות  תוכלו לקבל  ובקבוצות מדיה חברתית  

לגבי השיטות העסקיות והמוניטין של שותפים  
 פוטנציאליים 

גישה למגוון רחב יותר של שותפים פוטנציאליים,  
 נוחה וחסכונית בזמן 

בשלבים הראשונים חסר המגע האישי של 
אינטראקציות פנים אל פנים, דרוש מאמץ נוסף כדי  

 לאמת את אמינות השותפים הפוטנציאליים

פלטפורמות דיגיטליות כמו   - כלים דיגיטליים
advizy.me   מציעות גישה מונעת טכנולוגיה ובינה

מלאכותית למציאת שותפים פוטנציאלים עם  
 אחוזי הצלחה גבוהים במיוחד 

חוסך זמן ומשאבים, התאמות על בסיס אלגוריתם  
ובינה מלאכותית, רעיונות מה ניתן לעשות יחד,  

 כלים לניהול השותפות 

החיבור מסתמך על הדיוק של הנתונים שסופקו,  
וייתכן שהמערכת תפספס את הניואנסים של 

כימיה אישית או היבטים בלתי ניתנים לכימות של  
 שותפות פוטנציאלית 

 
 

רשתות אתם ממנפים  לחקור באופן מקיף שותפויות פוטנציאליות שמתאימות למטרות ולערכים העסקיים שלך. בין אם תוכלו על ידי שילוב של שיטות אלה, 
 , כל שיטה תורמת באופן ייחודי למציאת השותף העסקי הנכון.advizy.meבכלים דיגיטליים כמו   ים מקוונות או משתמשפורומים ורשתות  עובדים עם מסורתית, 

 

 

 

 .שלכם השותפות את ולמסד תנאים על ומתן משא לנהל, פוטנציאליים  שותפים  עם קשר  ליזום כיצד נחקור  הבא בפרק 

 !זכרו, המטרה היא לא רק למצוא שותף אלא למצוא את השותף הנכון
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 : בניית שותפויות חזקות2פרק 

 יזום וניהול משא ומתן על השותפות י

 העתידי  הפעולה לשיתוף הטון את נותן זה  שלב. חזקה שותפות  בניית  של בתהליך ולהתחיל  קשר  ליזום הוא  הבא המכריע השלב, פוטנציאלי ףשות זיהוי  לאחר
 .שלכם

 ועל העסק שלו וחשבו אילו שיתופי פעולה תוכלו ליצור יחד. אודות הצד השני , קחו את הזמן ללמוד לפני שאתם יוצרים את הקשר הראשוני

 

 

 

 אילו רעיונות  לכם שלחה המערכת, איכותית התאמה  יש, ראשוני סינון  עברו כבר שהצדדים  אומר  זה, advizy ידי על נוצר הקשר  אם
 .הפעולה שיתוף את ולהניע לפגישה להתכונן לכם שיעזרו לכלים גישה  לכם ויש ליצור תוכלו פעולה  שיתופי

 

 

 

 ולא לחשוב רק מה יצא לכם. שתבהירו לצד השני מה יצא לו מהשותפותלהיפגש במקום ניטרלי ונוח לשני הצדדים. חשוב בהכרות הראשונית חשוב  

 . השותפות  באמצעות להשיג מקווים אתם  ומה  שלכם המטרות   את תאר. שלכם בתקשורת   ומקצועיים ברורים היו  נסו לבנות קשר אישי ולא רק מקצועי.
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 השותפות משא ומתן על תנאי  

 בהמשך, התחילו לתכנן את שיתוף הפעולה וזכרו לחתום על הסכם ביניכם. תהליך התכנון וההסכם יכללו חשיבה על הנקודות הבאות:

 

 

 . מכוסים ההיבטים שכל להבטיח כדי משפטי  ייעוץ שקלו. השותפות תנאי את המפרט  רשמי  הסכם  נסחו,  להבנות שהגעתם לאחר

 

 
 

 

ועוד. כל אלו יקלו   , בניית הסכם שותפות תחומי אחריותחלוקת יעדים, מטרות ותמצאו מגוון כלים שיסייעו לכם בהגדרת  advizy.me -ב
 עליהם ויסייעו ביצירת שיתופי פעולה מוצלחים. 

 

  

מטרות וציפיות משותפות
.זה מבטיח שלשני הצדדים יש הבנה ברורה של מה שהם רוצים להשיג. דונו והסכימו על מטרות וציפיות משותפות

תפקידים ותחומי אחריות
.משאבים והתחייבויות זמן, זה כולל היבטים פיננסיים. הגדירו בבירור את חלוקת התפקידים ותחומי האחריות של כל שותף

מנגנונים ליישוב סכסוכים
.קיומו של מנגנון מוגדר מראש מסייע לטפל בבעיות ביעילות כאשר הן מתעוררות. קבעו כיצד ייפתרו קונפליקטים
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 בניית בסיס של אמון

 

 

 הקרקע להצלחה הכנת

 

 

 2סיכום פרק 

  בסיס ליצור תוכלו, וכבוד משותפות מטרות , ברורה  בתקשורת  התמקדות ידי על. ומתן משא להתחלת ומושכלת  מתחשבת  גישה דורשת חזקות שותפויות בניית
 .מוצלח  פעולה לשיתוף מוצק

 

 

כבוד והבנה
הפגינו כבוד למומחיות ולנקודות המבט של 

הבנת התרבויות העסקיות  . השותף שלכם
ושיטות העבודה אחד של השני היא המפתח  

.לשיתוף פעולה חלק

כנות ושקיפות
. היו כנים ושקופים בכל ההתנהלות שלכם

.אמון הוא הבסיס לכל שותפות מוצלחת

תקשורת קבועה
החליטו על . קבעו שגרה לתקשורת קבועה

דרכי התקשורת והתדירות המתאימים ביותר  
.לשני הצדדים

תוכניות לטווח קצר ולטווח ארוך
דונו והסכימו על תוכניות לטווח קצר ולטווח  

זה עוזר ליישר את . ארוך עבור השותפות
.המאמצים שלך ולמדוד התקדמות

 .זה בתהליך משמעותי באופן לסייע יכולים  advizy.me ידי על  הניתנים  והמשאבים  הכלים , זכרו
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 : ניהול וטיפוח שותפויות3פרק 

זו. ניהול שותפויות מוצלח בנוי על עמודי התווך של תקשורת פתוחה, פגישות סטטוס היחסים השותפות, המיקוד עובר לניהול וטיפוח מערכת  שהקמתםאחר ל
 . sKPI -ביצוע   מדדי ו יעדים קבועות והתאמה מתמשכת של 

 

 תקשורת יעילה

 .האחד של השני הבנה , אלא על תקשורת פתוחה, בהירות ו הבסיס של כל שותפות מוצלחת הוא תקשורת יעילה. לא מדובר רק בשמירה על קשר

 

 

 

  

הגדרת ערוצי תקשורת
,  צרו ערוצי תקשורת ברורים
בין אם באמצעות פגישות  

,  )פיזיות או אונליין(קבועות 
,  דואר אלקטרוני, ווטסאפ

שיחות טלפון או כל ערוץ אחר  
.שנוח לשני הצדדים

שקיפות
עודדו תרבות של פתיחות  

תקשורת שקופה  . וכנות
מסייעת בבניית אמון ובזיהוי  

מוקדם של בעיות  
.פוטנציאליות

פגישות סטטוס קבועות
אין קבוע כדי לדון  -ק'קבעו צ

לטפל  , בפרויקטים מתמשכים
.בכל חשש ולחגוג הצלחות

https://advizy.me/knowledge/how-to-set-the-right-business-goals/
https://advizy.me/knowledge/how-to-define-the-right-business-kpis/
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 פגישות סטאטוס קבועות
 עם  ולהתמודד מטרות מחדש להעריך , התקדמות לבחון הזדמנות  מספקות  הן. הנכון במסלול השותפות על לשמירה קריטיות  הן  ומובנות עקביות סטטוס פגישות 
 . אתגרים

 

 

 
advizy.me ומעקב בניהול לסייע כדי סטאטוס פגישות  לניהול ייעודי  כלי מציע . 

 

 
 

 דגשים לניהול פגישות סטאטוס באופן יעיל:
 

 

 
  

תיעוד תוצאות
שמרו תיעוד של מה שנדון בכל 

ניתן לעשות זאת . פגישה
באמצעות פרוטוקולים של 

פגישות או שימוש בכלי ייעודי  
כדי להבטיח   ,advizyתחת 

אחריות על משימות ומעקב  
.אחר ההתקדמות

הגיעו מוכנים
הגיעו מוכנים לפגישות  

וודאו שאתם מכינים  . הסטאטוס
מראש נושאים לדיון בפגישה  

ועדכון לגבי משימות שהוחלט  
.לבצע בפגישה הקודמת

תדירות המפגשים
.  החליטו על תדירות המפגשים

או כל תדירות  , חודשי, שבועי
אחרת שמתאימה לאופי  

.השותפות

פורמט
החליטו על הדרך שהכי נוחה  

בין אם  , לשני הצדדים להיפגש
תפגשו פרונטלית או בשיחות  

או שתשלבו בין השניים  , וידאו
על פי הצורך והנוחות של כל 

.הצדדים
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 KPIהגדרה והתאמה של יעדים ומחווני  
 בתחילת השותפות היא חשובה, אך חשוב באותה מידה לבחון מחדש ולהתאים אותם ככל שהשותפות מתפתחת.  KPIהצבת יעדים ברורים ומדדי 

 

 

 

 

 .הצדדים לכל ערך ולספק לצמוח  ימשיכו  שהן ונבטיח, זמן לאורך שלך  השותפויות  ופיתוח  להרחבה  באסטרטגיות  נתעמק, הבא בפרק 

  

הגדרת יעדים ראשונית
בתחילת השותפות הסכימו יחד על יעדים  

זה יכול להיות   .sKPIברורים ומדידים ומדדי 
אבני דרך בפרויקט או מדדים  , יעדי מכירות

.רלוונטיים אחרים

סקירה והתאמה שוטפות
ככל שהסביבה העסקית והשותפות  

.בחנו מחדש יעדים אלה, מתפתחות

תחגגו אבני דרך
זה . הכירו ותחגגו כאשר המטרות הושגו

.מעלה את המורל ומחזק את ערך השותפות
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 והתפתחות של שיתופי פעולה  צמיחה:  4פרק 

 זה  פרק.  טווח ארוכת הצלחה   על לשמירה המפתח  הוא שלך  השותפויות  של והתאמה מידה קנה. להתפתח  צריכות שלך  השותפויות גם ,  גדל שלך שהעסק כלכ
 . זמן לאורך אלו יחסים  מערכות  של והתאמה להרחבה באסטרטגיות  מתמקד

 

 הרחבת השותפות שלכם 

 .שלך הפעולה  שיתוף מאמצי  את  להגדיל וכיצד מתי לזהות חשוב .  מוצלחת בשותפות  טבעיים שלבים הם והתרחבות  צמיחה

 

 

 

 

  

זיהוי הזדמנויות לצמיחה
בדקו באופן קבוע את השוק שלכם  

כדי לזהות , ואת שיתופי הפעולה
זה יכול לכלול  . הזדמנויות חדשות

הצגת  , התרחבות לשווקים חדשים
או , מוצרים או שירותים נוספים

מינוף בסיס הלקוחות אחד של 
.השני

תכנון משותף להתרחבות  
כדי  advizyהשתמשו בכלים כמו 

לבנות תכנון אסטרטגי ומיפוי  
.אסטרטגיה לצמיחה משותפת

השקעה בשותפות
שקלו  , ככל שאתם מתרחבים

.  להשקיע יותר משאבים בשותפות
גיוס  , זה יכול להיות השקעה כספית

או הגדלת מאמצי  , עובדים נוספים
.השיווק במשותף
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 הסתגלות לשינוי 

 . גמישות ואדפטיביות לפי צרכי השוק והעסק שלכםלהיות  העולם העסקי הוא דינמי, ושותפויות מוצלחות צריכות 

 

 

 

 הדרך קדימה

ת, ודורשות אם הגעתם עד לכאן, בוודאי כבר הבנתם את חשיבותה של ההתפתחות והצמיחה במסגרת שותפויות עסקיות. שותפויות אלו אינן קבועות אלא דינמיו 
 גמישות ומוכנות לשינוי על מנת להשיג צמיחה משותפת. 

רטגיות העולם עסקי משתנה במהירות, והיכולת להתאים את עצמכם ולהתפתח ביחד עם שותפיך היא מרכיב חיוני להצלחה לטווח הארוך. על ידי יישום אסט
 חדשניות, ניצול טכנולוגיה מתקדמת, ושמירה על תקשורת פתוחה ותדירה, השותפויות שלכם יוכלו לפרוח ולהרחיב את היקפן. 

מוח יחדיו  המפתח לשמירה על רלוונטיות והישרדות בעולם העסקי המודרני הוא יכולת ההתמודדות עם שינויים ואתגרים. השאיפה להשיג יעדים משותפים ולצ
 היא המנוע המרכזי לחיזוק השותפות. 

לא רק   זכרו, תהליך פיתוח וטיפוח שותפויות הוא תהליך מתמשך הדורש גישה פתוחה, נכונות ללמידה, והתאמה. בעולם העסקי של ימינו, ההצלחה נמדדת 
 בפרמטרים כלכליים, אלא גם ביכולת לבנות ולשמור על קשרים עסקיים עמוקים ומשמעותיים.

גמישות מחשבתית
עודדו דפוס חשיבה של 

גמישות וזריזות בתוך  
סקרו באופן קבוע  . השותפות

והיו  , תהליכים ואסטרטגיות
.מוכנים לשנות כיוון כשצריך

מינוף טכנולוגיה
השתמש בכלים דיגיטליים  

כדי להתעדכן בשינויים  
כלים אלה יכולים  . ובמגמות

לספק תובנות חשובות  
שיכולות לסייע בקבלת  

.החלטות מושכלות במהירות

תקשורת בתקופת מעבר
שמרו על קווי תקשורת  

במיוחד בתקופות  , פתוחים
זה מבטיח ששני  . של שינוי

הצדדים מודעים לשינויים  
באסטרטגיה או בכיוון ויכולים  

.להסתגל בהתאם
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 סיכום: רתימת כוחן של שותפויות 

 מוצלח  שיתוף פעולהלמסע ה

מזיהוי השותפים הנכונים ועד לניהול והרחבה של מערכות לסיכום מדריך זה, חשוב לחשוב על המסע של יצירה וטיפוח של שותפויות עסקיות מוצלחות. החל  
 יחסים אלה, כל שלב ממלא תפקיד מכריע בהצלחה הכוללת של המיזמים המשותפים שלכם.

 

 נקודות מרכזיות 

 

  

תיאום מטרות ויכולת הסתגלות
הצבת מטרות ברורות ומשותפות ונכונות  
להתאים אותן לפי הצורך חיוניות לשגשוג  

השותפות

תקשורת פתוחה
אבן הפינה של כל שותפות חזקה היא תקשורת 

כנה ועקבית, פתוחה

מינוף כלים ומשאבים
כדי  advizy.meהשתמשו בפלטפורמות כמו 

הקמה  , לסייע לכם במציאת שותפים מתאימים
מעקב וניהול  , ותכנון נכונים של שיתוף הפעולה

נכון שמוביל לתוצאות

הערכות והתאמות שוטפות
להעריך באופן שוטף את השותפות ולהיות  

גישה פרואקטיבית זו . מוכנים לבצע התאמות
שומרת על השותפות מיושרת עם היעדים  

העסקיים של כל השותפים
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advizy.me –  שלך לשותפות  בן הזוג 
 

 

 התכונות. שלך  השותפות  במסע  בפז יסולא שלא נכס להיות  יכולה advizy של והקהילה הפלטפורמה כיצד  הדגשתי, זה מדריך   לאורך
  לסייע במטרה, ובינוניים  קטנים  לעסקים במיוחד ומכוון עסקיות  שותפויות ניהול של המורכבות את לפשט נועדו במערכת והכלים
 .לצמוח שלך לעסק

 

 

 הדרך קדימה

  הישארו. והאל העקרונות את  זכרו, שלכם במסע   מתקדמים כשאתם. יחד  לצמוח ונכונות מאמץ,  מחויבות ותדורש ןה. לילה בן  קורות  לא מוצלחות שותפויות, זכרו
 .שלכם  הפעולה בשיתופי  הדדית  לתועלת תמיד ושאפו, ולהסתגלות ללמידה פתוחים

 את  משפרות  רק שלא שותפויות  ליצור  תוכלו,  הנכונים והכלים האסטרטגיות, החשיבה עם. מתמשך מסע הוא  עסקיות שותפויות של וטיפוח בבנייה  שלך המסע
 . ולהצלחה מתמשכות  מקצועיות יחסים  למערכות מובילות גם אלא, שלכם  העסק

 

 

 

 

 

  

 ! עסקיות שותפויות לבניית במסע בהצלחה



16 
 
 

 שאלות נפוצות על שיתופי פעולה עסקיים

 . וירעננו את זיכרונכם מדריך זהאלות ותשובות אלו יסכמו את עיקרי הדברים עליהם דן  ש

 

 הם המרכיבים החשובים ביותר בבחירת שותף עסקי?מ 

 , ערכים משותפים, והשלמת כישורים ומשאבים. תואמות טרות עסקיותמ

 

 יך ניתן לפתור סכסוכים במסגרת שותפות?א 

 מנגנוני פתרון סכסוכים מראש בהסכם השותפות. קשורת פתוחה וקביעת  ת

 

 יצד ניתן למדוד את הצלחת השותפות?כ 

 ) שמוסכמים מראש בין השותפים.KPIsומעקב אחר מדדי ביצועים ( מטרות  ביעתק

 

 תי כדאי לשקול הרחבה או שינוי במבנה השותפות?מ 

 אשר מתפתחות הזדמנויות חדשות או כאשר נדרש שינוי עקב שינויים בשוק או בעסק. כ

 

 יך ניתן לשמור על שותפות לאורך זמן?א 
 על ידי פגישות סדירות, תקשורת עקבית, והתאמת הציפיות והמטרות באופן קבוע. 
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 צעדים לשיתוף פעולה מוצלח: צ'ק ליסט

 יהוי שותפים פוטנציאליים ז

 ירשמו לה- advizy.me   התאמה מבוססת בינה מלאכותית מתאימים (כדי למצוא שותפים(. 
 שותפות שלכם (מטרות, מיומנויות, ערכים).ל  ם קריטריוניה גדירו את ה 
 ונהלו את רשת הקשרים שלכםבאירועים ספציפיים לתעשייה   פושתתה. 
 פוטנציאליים באינטרנט (מדיה חברתית, פורומים, מדריכים עסקיים). שותפים קרו ולמדו אודות ח 

 ניית שותפויות חזקותב

 הודעות מותאמות אישית.בנו לשותפים פוטנציאליים פ 
 בעו פגישות ראשוניות כדי לדון במטרות ובציפיות המשותפות.ק 
 פורמליהסכם  ונסחו משא ומתן על תנאי השותפות  הלו נ . 
 של והכלים במשאבים   ושתמשהadvizy.me  צירת שיתופי פעולה מוצלחים והרחבת הידע שלכם לי למציאת שותפים, ניהול שותפויות. 

 יהול וטיפוח שותפויותנ

 קבועות לבקרהרו ערוצי תקשורת ברורים ושגרות צ . 
 לשמירה על קשר ובקרה.  קבועותסטאטוס פגישות   ובעק 
 מטרות ועל יעדים מווהסכי  גדירוה ,- sKPI (לחצו להסבר ודוגמאות)  ברורים. 

 תרחבות ושותפויות מתפתחותה

 שותפות. הבאופן קבוע הזדמנויות לצמיחת    קרוס 
 משאבים נוספים לפי הצורך.והשקיעו במשותף את ההתרחבות כננו ת 
 לשינויים בשוק או בסביבה העסקית. יםגמישישארו ה 

 תנהלות כלכלית מיטביתה

 על שקיפות ופתיחות בכל התקשורת.מרו ש 
 גגו אבני דרך והצלחות יחד. ח 
 התאמות לפי הצורך.  והשותפות ובצעמצב באופן שוטף את עריכו  ה 

https://advizy.me/
https://advizy.me/knowledge/how-to-define-the-right-business-kpis/


18 
 
 

 מי אני?

,  וליוויתי עשרות שיתופי פעולה בין עסקים בארץ ובעולםהקמתי . חברותאני בעלים ושותף במספר ו יועץ עסקי, נעים להכיר, שמי נדב. אני יזם
 אני מאמין גדול ששיתופי פעולה נכונים הם הדרך הטובה ביותר להצמיח עסקים.ובעקבות זאת 

שנה במטרה לסייע לעסקים קטנים ובינויים ליצור שיתופי פעולה איכותיים יותר, כ, קהילה עסקית ליצירת שיתופי פעולה, הקמתי לפני advizyאת 
מדריך זה הוא מקור ידע נוסף שמטרתו לסייע לבעלי עסקים לפתח את העסק   בפחות זמן ומאמץ, אשר יובילו לתוצאות טובות יותר וגידול בעסק.

 .עסקיות מוצלחות שותפויות ליצירת  הנדרשים והידע  הכלים את לכם יספק הזה  שהמדריך מקווה  שלהם. אני

 ידע וכלים רבים.מקהילה עסקית, ולהנות  advizy.me  -אתם כמובן מוזמנים להצטרף לקהילה שלנו ב . המדריך את  לקרוא שבחרתם תודה

אני מזמין אתכם לתאם איתי  אתגרים בתחום שיתופי הפעולה, אני כאן לעזור.בכל הקשור להקמה, ניהול או פתרון אם אתם מעוניינים בעזרה 
 פגישה, שבה נוכל לדון בצרכים הייחודיים שלכם ולמצוא דרכים להתקדם יחד להצלחה משותפת. אל תהססו ליצור קשר!

 4710040-054, בטלפון או ווטסאפ: nadav@advizy.me :, במייללתאום פגישה ביומן לחצו כאן

 

 המון הצלחה ביצירת שיתופי פעולה מוצלחים וקידום העסק,

 לוי נדב

https://advizy.me/meeting/
mailto:nadav@advizy.me
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